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早春の候、貴社ますますご隆盛のこととお慶び申し上げます。 

さて、昨年度はネットスーパー業界にとって画期的な年になりました。それは、地方でも成

立する「小商圏高シェア生鮮宅配モデル」に、大規模型、中規模型、小規模型と、それぞれ

のパターンの成功モデル企業様が揃ってきたことです。また、これまでは開業後３～６ヶ月

で平均日商目標を達成していたのですが、ここにきて開業後０ヶ月で平均日商目標を達成さ

れた企業様が出現しました。確実に開業ノウハウが深化してきています。2017年度は、これ

らの成功企業様が 10社程度にはなる様相です。 

 あきらかに、これからのネットスーパー業界は変わります。この波に乗った企業様は、着

実に業績を伸ばし、この波に乗れなかった企業様は、場合によっては市場からの撤退を余儀

なくされるかもしれません。業績の 2極分化が、今後明確になってきます。 

 そこで、今回企画したセミナーは、こうした成功モデルを有する「小商圏高シェア生鮮宅

配モデル」ネットスーパーの御社での新規開業計画を、２日間のセミナー受講により実際に

作成して頂くことを目的にしています。いくら制度設計を「小商圏高シェア生鮮宅配モデル」

と同じに設定しても、開業を失敗するとそれを挽回するのは困難を極めます。成功のノウハ

ウの大半は、この開業方法にあります。 

 ２日間の講習も、これまでは連続した２日間で実施していましたが、今回は約１ヶ月の間

隔を隔てた２日で実施致します。目的は、初日の受講を受けて自社の店舗開業計画を作成し

て頂き、それを持ち寄り２日目のセミナーでブラッシュアップして頂くことです。 

 従って、今後新規にネットスーパーの開業を検討している企業様は、今回のセミナーを受

講して、自社の新規開業計画を作成し、役員会でご検討頂けたら幸いです。 

 また、現在ネットスーパーを開業されている企業様で、より活性化したい、あるいは「小

商圏高シェア生鮮宅配モデル」の実情を知りたいと思っていらっしゃる企業様は、今回のセ

ミナーを通じて、自社で当該モデルのネットスーパーを開業する計画を具体的に作成して頂

き、そのノウハウの実態を把握し、現状と比較して今後の活性化計画作成の一助にして頂け

れば幸いです。 

 間違いなく、今後ネットスーパーの黒字化企業様数が増大し、ネットスーパー市場は拡大

していきます。その時流に乗るためにも、皆々様のセミナーへのご参加をお待ちしています。 
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